1. МИКРОЭКОНОМИКА:
1. Предмет и методы экономической теории.

Предметом экономической теории являются общие закономерности функционирования и развития экономических систем в сфере производства материальных благ и услуг, их распределения, обмена и потребления.

1. Закономерности и правила ведения домашнего хозяйства;

2. Закономерности развития общественного хозяйства с 17 века (1615 год, Монкретьен);

3. Закономерности создания богатства общества (Адам Смит и Давид Рикардо)
( 3 вида обмена готовой продукции:  торговля (эквивалентный обмен), воровство (неэквивалентный обмен) и дарение; общее - происходит смена собственника);

4. Марксистский этап - экономические отношения, возникающие между людьми в процессе производства материальных благ или услуг, их распределение, обмен и потребление.

5. Современная трактовка экономической теории - наука об эффективном достижении экономической миссии в условиях ограниченности ресурсов. 

Экономическая теория включает два основных раздела:

1. Микроэкономика (изучает поведение отдельных экономических единиц - фирма);

2. Макроэкономика (изучает закономерности развития национальной экономики в целом).

Методы экономической теории

1. Метод научной абстракции;

2. Метод индукции и дедукции;

3. Системный анализ;

4. Функциональный анализ;

5. Математическое моделирование;

6. Статистические методы;

7. Эмпирический метод;

8. Нормативный и позитивный анализ.

Нормативный анализ отвечает на вопрос: "Как должно быть?" Его выводы используются при разработке экономической политики.

Позитивный анализ предполагает анализ реально существующих экономических процессов и лежит в основе создания и прогноза моделей.

2. Экономические модели: понятие, преимущества и недостатки.

Экономическая модель - формализованное описание экономического процесса или явления, структура которого определяется объективными свойствами и субъективным целевыми характеристиками исследования. Модели бывают и статические и динамические (краткосрочные, среднесрочные, долгосрочные)
Экономическая модель - абстракция, упрощение действительности, сделанное для того, чтобы каждый отдельный феномен было возможно рассмотреть. Очевидно, что при построении модели нужно приходить к компромиссу: не упрощать слишком многое, потому что в этом случае модель будет малоинтересной и непрактичной, но и не принимать во внимание слишком много факторов, потому что тогда она будет очень сложной. Модели: уравнения, графики. Важное отличие от естественных наук - отсутствие возможности контролируемого эксперимента, нельзя взять тысячи людей и посмотреть что будет если изменить "пару переменных" (иначе получится советский союз). Преимущества в возможности -  понять механизмы функционирования реального мира, недостатки - излишне механистичное его восприятие, попытка чистой математикой отразить процесс принятия решений живым человеком и т.д.

3. Экономические ресурсы и их классификация.

Микроэкономика изучает экономическое поведение фирм и изучает ресурсы с точки зрения их ограниченности и редкости.
Ресурсы - это то, что используется для производства товаров (стул, диван, компьютер) и услуг (стрижка, концерт Земфиры, футбольный матч).
Классификация экономических ресурсов

1. Природные ресурсы (Земля с её недрами). В отличие от всех других  факторов земля считается строго ограниченным фактором, ведь, в конце  концов, планета конечна, и больше земли чем есть действительно не  будет, в то время как труд и капитал мы в состоянии воспроизводить.
2. Капитал (инвестиционные ресурсы - станки, оборудование и т.д.). Бывает физический (машины, заводы, и прочее что участвует  в производстве) и финансовый (деньги). Владельцы капитала  сдают его в аренду и получают за это факторный доход "процент".
3. Трудовые ресурсы (рабочая сила). Это способности людей по созданию продукта. Продавая свой труд, люди получают зарплату (так называемый "факторный  доход" на фактор "труд").
4. Предпринимательские способности. Это относительно новый фактор. По сути - это присущая некоторым людям способность, желание брать на себя лидерство и риски, связанные с объединением первых трех  факторов в единое целое. Предприниматели получают факторный доход  "прибыль".
5. Инновационные ресурсы (нововведения, информационные ресурсы).

Ограниченность экономических ресурсов может быть относительной (ресурсов не хватает в данный конкретный момент, но его можно приобрести в другом месте) и абсолютной (данного ресурса физически не хватает природе – не возобновляемые ресурсы).

Процесс преобразования ресурсов:
Ресурсы (материальные, рудовые, инновационные) -----> Процесс трансформации ресурсов (процесс производства) -----> Товары и услуги

Отношения между собственниками ресурсов возникают на всех стадиях => 
Социально-экономическая система.

4.  Кривая производственных возможностей экономики.

Это одна из классических моделей экономической теории. Как правило, мы рассматриваем экономику с двумя товарами, и кривая производственных возможностей нашей экономики - это все возможные комбинации товаров, которые мы в состоянии произвести.

Закон возрастающих вменённых издержек:
Количество других продуктов, от которого следует отказаться или которым нужно пожертвовать, чтобы получить какое-то количество любого данного продукта, называется временными издержками производства этого продукта.

В графическом изображении закон возрастающих вменённых издержек находит отражение в форме кривой производственных возможностей. (Эта кривая имеет вогнутую форму или отклоняется от точки координат.)

Обоснование: Экономические ресурсы непригодны для полного их использования в производстве альтернативных продуктов.

Кривая производственных возможностей служит иллюстрацией четырёх основных идей. 

1) Редкость ресурсов подразумевает, что все комбинации выпуска продукта, расположенные с внешней стороны кривой производственных возможностей, неосуществимы. 

2) Возможность выбора находит выражение в необходимости для общества проводить отбор из разных достижимых комбинаций продуктов, расположенных на кривой.

3) Нисходящий наклон кривой подразумевает понятие о вменённых издержках. 

4) Вогнутость кривой показывает увеличение вменённых издержек.

Все точки на КПВ – это важно - являются эффективными, но нельзя точно сказать, какую из них

лучше избрать экономике - это отдельная сложная тема.

5. Сравнительный анализ экономических систем (традиционная экономика, социалистическая экономика, рыночная экономика).

Традиционная экономика. Общинная форма собственности; натуральное хозяйство; характер управления - традиции, обычаи; ручной труд и домашинное производство; бесклассовое общество.

Решения принимаются соответственно обычаю предков. На самом деле, элементы традиционной экономики можно найти и не в самых отсталых обществах. Например - в Индии коровы священные животные и их не режут, хотя это противоречит здравому смыслу.
Командная экономика (также известна как плановая) Государственная форма собственности; тип хозяйства - планомерная организация (плановое хозяйство); характер управления - централизованное директивное управление; машинное производство; дружественные классы. Примеры - Госплан в СССР. Китай, в свое время.
Рыночная экономика. Частная форма собственности; тип хозяйства - товарное производство; характер управления - индикативное управление; механизированное автоматизированное производство; классовое общество с дифференциацией доходов. 
Реально в мире не бывает ничего чистого. Любая экономика является смешанной. Планирование преобладает, например, в военное время, так было с Англией и Америкой во вторую мировую, но, как правило, все совмещается.

Современная рыночная экономика (техногенная, технотронная, финансовая - называют её по-разному) нацелена на:

1. Увеличение потребления;

2. Хищническое использование всех видов ресурсов (главная цель производства - прибыль);

3. Рост экологического загрязнения. 

Проблема реализации продукта - созданный в обществе продукт должен быть реализован как в натурально-вещественной форме (всё должно быть продано + в резерв) + получить прибыль (или хотя бы не получить убытка).

6.  Формационный и цивилизационный подходы к исследованию экономических систем.

Одним из важных направлений изучения экономических систем является анализ закономерностей, тенденций их развития. Особенностью этого процесса является его противоречивость – на различных временных промежутках одни тенденции сменяются прямо противоположными (например, на смену унификации экономических систем и их элементов приходит их индивидуализация, приобретение ими новых черт).

В нашей стране наибольшую известность получил формационный подход к периодизации общественного развития. 

К. Маркс выделил три большие формации:

1. Первичная (архаичная) формация – первобытнообщинный и азиатский способы производства;

2. Вторичная формация – основана на частной собственности (рабовладение, крепостничество, капитализм);

3. Третичная (коммунистическая) формация – основана на уничтожении частной собственности, включает две фазы (социализм и коммунизм).

Несомненно, формационный подход имеет преимущество, так как позволяет четко выделить пять способов производства (первобытнообщинный, рабовладельческий, феодальный, капиталистический, коммунистический), представив все развитие человечества как закономерную смену общественно-экономических формаций. Однако недостатками такого подхода являются, во-первых, его ограниченность (применим далеко не ко всем странам) и, во-вторых, абсолютизация одной из сторон жизни общества (материальной). 

Использование в качестве критерия НТР, уровня индустриального развития, технологического подхода характерно для О. Тоффлера (аграрная, индустриальная, современная система) и Дж. Гэлбрейта (индустриальное, постиндустриальное и информационное общество).

В целом попытка преодолеть ограниченность формационного подхода имела место в становлении цивилизационного подхода. 
Цивилизация - исторически определенный строй жизни общества, основные черты которого устойчиво воспроизводятся на протяжении длительного времени.

Классификация цивилизаций

В зависимости от выбранного критерия выделяют следующие типы цивилизаций:

1. По времени: древние и современные. Древние - ассирийская, древнеримская, древнегреческая, древнеславянская. Современные - американская, западноевропейская, японская, евразийская, российская и др.;

2. По национально-территориальному признаку;

3. По религиозному признаку, духовной культуре и формам общественного самосознания (христианская, дзен-буддистская и т.д.);

4. Три типа цивилизаций по пяти параметрам: форма собственности, тип хозяйства, характер управления, уровень развития производительных сил (человека и средств производства), социальная структура общества.

5. Если попытаться представить в рамках цивилизационного подхода все развитие экономических систем, то оно может быть представлено как смена семи цивилизаций:

1. Неолитическая – продолжительность 30-35 веков; 

2. Восточно-рабовладельческая (бронзовый век) – продолжительность 20-23 столетия;

3. Античная (железный век) – продолжительность 12-13 веков;

5. Раннефеодальная – 7 веков.

6. Прединдустриальная – 4,5 века.

7. Индустриальная – 2,3 века (сюда включается XVIII-ХХ столетия).

8. Постиндустриальная – в промышленно развитых странах переход к этой стадии продолжается в настоящее время.

Таким образом, использование цивилизационного подхода позволяет увидеть закономерности в развитии экономических систем, характерные как для всего мира в целом, так и для России.

Различия между формационным и цивилизационным подходами
	Критерии
	Формационный подход
	Цивилизационный подход


	Длительные тенденции в истории общества
	Прогресс – качественное совершенствование
	Цикл – периодическое повторение

	Основные общественные системы
	Последовательно сменяющие друг друга формации
	Сосуществующие цивилизации

	Определяющие черты общественной системы
	Организация материального производства
	Духовные ценности

	Пути развития общества
	Существование главного (“магистрального”) пути развития
	Множественность равнозначных путей развития

	Сравнение общественных систем друг с другом
	Одни формации лучше (прогрессивнее) других
	Разные цивилизации принципиально равноценны

	Влияние общественных систем друг на друга
	Более развитая формация уничтожает менее развитые
	Цивилизации могут ограниченно обмениваться культурными ценностями


7.  Понятие собственности: экономический и юридические аспекты.

Собственность, рассматриваемая в экономическом аспекте, это отношение между людьми по поводу присвоения материальных благ или услуг. Она реализуется в следующих формах:

- Индивидуальная форма - Личная (предметы потребления)  и частная (на средства производства);

- Государственная;

- Коллективная;

- Муниципальная;

- Смешанная.
Юридические отношения между людьми по поводу присвоения материальных благ и услуг выражаются в правах собственности. В настоящее время выделяют от 3 до 11 прав собственности (пучок прав). Главные права - право владения, распоряжения и пользования.

Рассматриваемая в этих двух аспектах собственность обеспечивает во всех экономических системах экономическую власть, закрепленную в соответствующих нормах права.
Факторы собственности:

-Владение

-Пользование

-Распоряжение

Теория прав собственности:

В процессе производственной деятельности фирма может создавать эффекты, мешающие ее соседям. Например, аэропорт создает шумовые эффекты, мешающие собственникам соседних домов. Раньше считалось, что этим должно заниматься государство. Однако Коулз ввел теорию прав собственности. Ее главный тезис - в результате переговоров между собственниками тот из них, кто из обладания правом собственности способен извлечь большую выгоду выкупит его у того, кто рассматривает свое право как меньшую ценность. Это означает, что Аэропорт может выкупить у жителей близлежащих домов их право на тишину, путем внесения за них части арендной платы. То есть Аэропорт будет платить жителям за шум. Здесь не используется вмешательство государственного аппарата, а используется практически рыночный механизм.

8. Экономические интересы и механизм их реализации в рыночной 

экономике. А. Смит о "невидимой руке рынка".

Собственность тесно связана с экономическими интересами людей (существует 3 вида - личный, коллективный и общенародный интересы). Интерес потребители - купить подешевле, а производителя - продать подороже.
Экономические интересы людей приводятся в движение общим фундаментальным принципом невидимой руки, который был сформулирован Адамом Смитом: "Преследуя свои собственные интересы, производитель удовлетворяет потребности общества. В итоге, невидимая рука рынка как бы заставляет производителей эффективно реализовывать интересы всего общества". Адам Смит  был классическим либералом - считал, что все проблемы должны решаться рыночной системой, а функции государства должны быть строго ограничены.
9. Сущность и функции денег.
Первоначально в положении денег оказывались товары, имевшие устойчивый повседневный спрос и широкое хождение именно в силу их признаваемой полезности. Затем выяснилось, что хотя деньгами может быть все, что угодно, но материал для денег должен отвечать требованиям:

1) износостойкость; 

2) портативность; 

3) стабильность; 

4) однородность; 

5) делимость; 

6) узнаваемость.

Развитие форм стоимости (ФС):
1. Случайная (простая) форма стоимости: 1  топор = 3 шкуры. Один товар находится в относительной форме, другой - в эквивалентной.

2. Полная (развёрнутая) форма стоимости: 1 топор = 3 шкуры или 2 мешка яблок или 1 тюфяк.

3. Всеобщий эквивалент: В крупных регионах появилась универсальная единица - всеобщий эквивалент.

4. Денежная форма собственности: 3 шкуры, 2 мешка яблок, 1 топор - золото (деньги). Функцию всеобщего эквивалента стало занимать золото.
Деньги - это особый товар, который выделился из товарного мира и выполняет функцию всеобщего эквивалента.

Классические функции денег:

- Мера стоимости;

- Средство платежа;

- Средство обращения;

- Средство накопления;

- Мировые деньги.

Современные функции денег:

- Мера стоимости. 
- Средство накопления. За счет износостойкости.
- Средство обмена/обращения. Посредник в обмене товаров, в совершении сделок. Без денег пришлось бы жить на бартере "ты мне я тебе". Две операции (купля и продажа) разделены. Это важнейшая функция денег.
- Меры отложенных платежей. Возможность брать деньги взаймы под проценты.
10. Законы рынка.
Ценообразование на рынке складывается в зависимости от спроса и предложения — важнейших экономических рычагов рыночной экономики.
11. Закон спроса: содержание и механизм действия. Графическая интерпретация закона.

Спрос — это потребность в товарах и услугах, обеспеченная необходимыми денежными и другими платежными средствами. Спрос определяет, что покупать на рынке и в каком количестве; на стороне спроса — деньги. На рынке покупатели (потребители) хотят купить товар и удовлетворить свою потребность. Иными словами, спрос - это количество товаров, которые потребитель готов купить по данной цене.
Факторы, влияющие на спрос:

-Цена

-Величина дохода покупателя

-Количество потребителей, рост населения
-Потребительские предпочтения и ожидания (например, желания приобрести поскорее при возрастающей инфляции)
- Размера рынка

- Факторы взаимозаменяющих и взаимодополняющих товаров
- Льготы потребителю

Покупатель предлагает цену спроса — предельно максимальную цену, за которую он согласен купить товар. Выше эта цена подняться не может, так как у покупателя нет больше денег. Следовательно, при неизменности всех других факторов у покупателя существует определенное соотношение между рыночной ценой товара и величиной спроса на него. Это отношение называется кривой спроса. 

Закон спроса - чем ниже цена, тем больше спрос. Если цены растут, то спрос уменьшается.

Итак, кривые спроса и предложения указывают, какое количество товара конкурирующие потребители и производители готовы покупать и продавать в зависимости от цены, которую они платят и получают.
12. Закон предложения: содержание и механизм действия. Графическая интерпретация.
Предложение — это количество товаров и услуг, которое производитель желает продать на рынке. Предложение показывает, какая и в каком количестве произведена продукция, которую производитель желает продать на рынке. 
Факторы, влияющие на предложение

-Цена

-Изменение цен на ресурсы

-Изменение технологии

-Кол-во производителей

На стороне предложения — товары. На предложение товаров могут влиять технический прогресс, монопольное положение производителя, движение цен на другие товары и др. Важнейшими факторами, воздействующими на предложение товара, являются цены на этот товар и издержки его производства. Как связано предложение с ценой? Производители стремятся продать товар подороже. Продавцы назначают на свой товар предельно минимальную цену, так как более низкая цена сделает их производство нерентабельным. Соотношение между рыночными ценами предложения и количеством товаров называется кривей предложения. По мере повышения цены предложения возрастает число продавцов (производителей) и объем предложения на рынке (S). 
Итак, кривые спроса и предложения указывают, какое количество товара конкурирующие потребители и производители готовы покупать и продавать в зависимости от цены, которую они платят и получают.
Закон предложения - чем ниже цена, тем ниже предложение

13. Рыночная цена равновесия. Условия образования избытка и дефицита товаров.

Механизм спроса и предложения. Если государство не вмешивается в рыночный механизм, т. е. не вводит контроль за ценами, то спрос и предложение на конкурентном рынке придут в равновесие и установятся рыночная цена товара и его общий объем производства. Равновесие возникает при таких ценах и при таких количествах товаров, при которых конкурентные силы сбалансированы, т.е. когда количество товаров, которое хотят купить покупатели, соответствует количеству товаров, которое продавцы хотят продать. В результате образуется равновесная цена — цена такого уровня, когда объем предложения соответствует объему спроса. Колебания спроса и предложения изменяют равновесную цену и равновесное количество товаров на рынке. Это выражается в следующем:

-увеличение спроса вызывает рост как равновесной цены, так и равновесного количества товара;

-уменьшение спроса приводит к падению равновесной цены и равновесного количества товара;

-рост предложения товара вызывает уменьшение равновесной цены и увеличение равновесного количества товара;

-сокращение предложения ведет к увеличению равновесной цены и уменьшению равновесного количества товара.

Таким образом, на рынке спрос и предложение не всегда уравновешены, но рынок тяготеет к равновесию. В рыночной экономике действует закон спроса и предложения, согласно которому любое изменение спроса и предложения автоматически включает стихийный механизм поиска равновесных цен, т. е. равновесия производства и потребления, что и создает сбалансированность экономики.
14. Эластичность спроса.

Эластичность – это мера реагирования одной переменной величины (спроса или предложения) на изменение другой (цены). Эластичность выражает процентное изменение одной переменной в результате однопроцентного изменения другой переменной.

Эластичность спроса  от цены – это процентное изменение потребности в товаре (спроса) в результате однопроцентного изменения цены. При любом изменении цены количество товара, на который предъявляется спрос, остается постоянным. Кривая спроса в этом случае вертикальна, и спрос абсолютно неэластичен по цене. Если спрос на товары не зависит от изменения цены, то кривая спроса горизонтальна и спрос абсолютно эластичен. В общем случае графически эластичность отражается наклоном кривой спроса. 

Реально - эластичность отражает реакцию покупателей на изменение цены товара. Например, товары первой необходимости абсолютно неэластичны, то есть любое изменение цены в краткосрочном периоде практически не повлияет на их спрос. Если же небольшое изменение цены значительно меняет объем покупок, то спрос эластичен. Заметим, что если спрос эластичен, то уменьшение цены приведет к увеличению общей выручки. А если спрос неэластичен, то наоборот.
Эластичность относится к определенным временным рамкам, поэтому для большинства товаров важно различать кратковременный и долговременный коэффициенты эластичности. Так, для многих товаров повседневного потребления спрос более эластичен на длительном отрезке времени, чем на коротком. Это связано, во-первых, с тем, что людям требуется время, чтобы изменить свои потребительские привычки (например, отказаться от употребления кофе и бросить курить), во-вторых с тем, что спрос на один товар может быть связан с запасом у потребителей другого заменяющего товара. Для товаров длительного пользования (автомобили, сложная бытовая техника) спрос более эластичен в кратковременный период, так как суммарный запас каждого товара у потребителей больше, чем ежегодный объем их производства. В результате небольшое изменение суммарного запаса, которым хотят обладать потребители, может привести к большому в процентном выражении изменению объема покупок.
15. Эластичность предложения.
Эластичность предложения от цены – это процентное изменение предлагаемого количества товара в результате однопроцентного изменения цены. Если цена увеличивается, то эластичность предложения обычно положительна, так как более высокая цена будет для производителей стимулом к увеличению производства товара.

Эластичность предложения сильно зависит от времени, потому что отражает способность производителя перераспределить свои ресурсы в расчете на новое количество продукции. В связи с этим важно различать кратковременный и долговременный коэффициенты эластичности. Для большинства товаров в долгосрочном периоде предложение значительно эластичнее, чем в краткосрочном, так как предприятия не могут быстро переориентировать производство на увеличение выпуска продукции, им для этого необходим какой-то промежуток времени. Но по товарам вторичного пользования предложение более эластично в короткие отрезки времени, чем в продолжительные (например, предложение металлолома, который регулярно переплавляется).
16. Общая модель рыночной экономики и ее модификация в разных странах.
17. Рынок и его функции.
Рынок - это система отношений и обмена между покупателем и продавцом.

В самом общем виде рынок - это система экономических отношений, складывающихся в процессе производства, обращения и распределения товаров, а также движения денежных средств. В условиях господства рыночных связей все отношения людей в обществе охвачены куплей-продажей.

Более точно рынок представляет сферу обмена, в которой осуществляется связь между агентами общественного производства в форме купли-продажи, то есть связь производителей и потребителей.

Субъектами рынка являются продавцы и покупатели. В качестве них выступают домохозяйства, фирмы, государство. Большинство субъектов рынка действуют одновременно и как покупатели, и как продавцы.

Рынок предполагает: 

1. Самостоятельность и свободу партнёров в установлении отношений;

2. Равенство прав партнёров в актах купли-продажи; 

3. Свободное установление цен под воздействием соотношения спроса, предложения и свободной конкуренции.

Для рынка необходимы условия:

1. Общественное разделение труда;

2. Экономическая обособленность (частная собственность).

Субъектами рынка являются:

1. Домашнее хозяйство;

2. Фирмы;

3. Государство.

Рынок включает три основных элемента: 
1.рынок товаров и услуг

2. рынок труда

3. рынок капитала. 
Все они связаны.

Рынок предполагает следующие признаки:

-неограниченное число участников, свободный  доступ и выход из него. Так реализуется экономическая свобода, то есть не один участник не в состоянии оказывать влияние на решения, принимаемые другими;

-мобильность материальных, трудовых, финансовых ресурсов, так как необходимо расширение производства и пр.

-наличие у каждого субъекта рынка достоверной и полной информации о предложении, спросе, ценах, норме прибыли и др.

-отсутствие монополии производителя, однородность одноименных товаров.

Такой рынок еще называют рынком совершенной конкуренции, рынок выполняет несколько основных функций:

-Рынок выдвигает равновесную цену, выгодную наибольшему количеству покупателей и продавцов

-Рынок гарантирует конкуренцию, вследствие чего повышается качество товара


-Рынок определяет предпочтения покупателей

Основные функции рынка:
1. Ценообразующая;

2. Информационная;

3. Посредническая;

4. Распределительная;

5. Регулирующая;

6. Санирующая (от слова "санитар");

18. Виды рынков.
Инфраструктура рынка - это совокупность институтов, обеспечивающих нормальное функционирование рыночной экономики и её элементов.

Виды рынков - элементы инфраструктуры

1. Рынок товаров и услуг, рынок средств производства; Элементы инфраструктуры - товарные биржи, ярмарки, аукционы, предприятия оптовой и розничной торговли

2. Рынок рабочей силы; элементы - биржа труда, службы занятости, агентства;

3. Финансовый рынок (кредитный рынок, рынок ценных бумаг и валютный рынок); элементы - банки, фондовые биржи, финансовые и страховые компании и т.д.

Классификация рынков

1 критерий:

В функциональном аспекте (по объекту продаж):

  1. Рынок рабочей силы;

  2. Рынок средств производства;

  3. Рынок товаров и услуг;

  4. Рынок денег;

  5. Валютный рынок.

  6. Рынок ценных бумаг;

  7. Рынок недвижимости;

  8. Рынок научно-технической информации;

  и т.д.

2 критерий: В территориальном аспекте:

  1. Местный рынок;

  2. Национальный рынок;

  3. Мировой (внешний) рынок.

3 критерий: По объему продаж:

  1. Оптовый рынок;

  2. Розничный рынок.

4 критерий: С точки зрения активности на рынке:
  1. Рынок продавца (спрос превышает предложение);

  2. Рынок покупателя (предложение превышает спрос).

5 критерий: По виду отрасли:

  1. Автомобильный рынок;

  2. компьютерный рынок;

  3. Текстильный рынок.

  и т.д.

6 критерий: По степени ограничения конкуренции:

  1. Свободный рынок (стихийный);

  2. Монополистический рынок.

19. Модель кругооборота ресурсов и доходов.
1. Рынок ресурсов

2. Домашнее хозяйство

3. Рынок товаров и услуг

4. Фирмы

Связи (денежный поток; в обе стороны):

1-2: Доходы, обратно - ресурсы;

2-3: Потреб. РХ, обратно - товары и услуги;

3-4: Выручка от продажи, обратно - товары и услуги;

4-1: Издержки, обратно - ресурсы

Внутри отрасли борьба идёт между производителями.

Вне отрасли - между инвесторами за более выгодное вложение капитала.

Капитальные вложения - не возвратные средства - государство вкладывает в развитие и не ожидает возврата.

Инвестиции - кредиты, которые надо возвращать, причём с процентами.

20. Издержки производства.
В условиях свободной рыночной конкуренции отдельная фирма не может диктовать цены рынку, а должна приспособиться к сложившейся цене. Для этого издержки фирмы должны вписаться в существующую цену и быть ниже её. Рыночная цена является внешним пределом, при котором производитель вступает в данную отрасль или выходит из неё. Последние фирмы, остающиеся в отрасли при данной цене, называются предельными фирмами. 

Поэтому анализ издержек производства - это важнейшая предпосылка принятия решения о начале, продолжении или прекращении производства данного товара или услуги. 

Потребительная стоимость - способность товара удовлетворять потребности.

Издержки производства делятся на издержки предпринимателя и действительные издержки (стоимость).

Издержки - явные и неявные.

Затраты - постоянные  (не зависят от объема выпускаемой продукции)

и переменные (в зависимости от того, сколько произведено продукции).

Издержки предприятий выступают прежде всего как затраты на приобретение ресурсов. Эти издержки называются экономическими. 

Экономические издержки - это выплаты, которые фирма должна сделать собственникам ресурсов. Эти выплаты могут быть внешними и внутренними. 
Внешние издержки - платы за ресурсы их собственникам, которые не являются владельцами данной фирмы. Эти издержки называются явными. Внешние издержки принимают форму зарплаты рабочим, жалования менеджерам, уплаты процентов за взятый у банков капитал.

Внутренние издержки - плата за собственные и самостоятельно используемые ресурсы (например, самостоятельный ремонт, офис в своей квартире и т.п.). В бухгалтерской отчётности, как правило, внутренние издержки не учитываются и получили название неявные издержки.
Издержки в экономике всегда связаны с отказом от производства каких-либо товаров или услуг. Все издержки представляют собой альтернативные издержки, то есть фирма оценивает издержки на использование какого-либо ресурса с точки зрения упущенной выгоды из-за того, что не использовала этот ресурс наилучшим альтернативным путём.

Фирму интересуют не только общий объём издержек за определённое время, но и величина издержек, приходящаяся на единицу продукции. Поэтому издержки подразделяются на постоянные и переменные.

Постоянные издержки - такие издержки, величина которых не изменяется в зависимости от изменения объёмов производства. К ним относятся кредиты, налоги на недвижимость, рентные и страховые платежи, жалование управленческому персоналу. 

Переменные издержки - это издержки, величина которых меняется в зависимости от изменения объёмов производства. К ним относятся затраты на покупку сырья, электроэнергии, транспортные услуги, сдельная зарплата.

Деление издержек производства на постоянные и переменные осуществляется только в краткосрочном периоде (период, в течение которого предприятие не меняет производственной мощности). В долгосрочном периоде все издержки принимают форму переменных.

Постоянные и переменные издержки подразделяются на следующие разновидности (речь об издержках на единицу продукции):

1. Средние постоянные издержки - определяются путём деления постоянных издержек производства на объём выпущенной продукции.

2. Средние переменные издержки - деление величины переменных издержек на объём выпущенной продукции.

3. Средние общие издержки - деление суммы постоянных и переменных издержек на объём выпущенной продукции.

4. Предельные издержки - это те дополнительные издержки, которые надо произвести, чтобы выпустить дополнительную единицу продукции. Концепция предельных издержек имеет для фирмы стратегическое значение, так как позволяет решить вопрос "на каком объёме выпуска продукции следует остановиться, чтобы достичь высшей эффективности".
Наряду с издержками производства существуют и издержки обращения. Издержки обращения - это затраты, которые торговый предприниматель несёт для осуществления купли-продажи и доведения товара до конечного потребителя. Издержки обращения подразделяются на чистые издержки обращения и дополнительные издержки обращения.

Чистые издержки обращения - это издержки на изучение рынка, на оплату продавцов, кассиров, на рекламу. Эти издержки не увеличивают стоимость товара и возмещаются после реализации продукции из прибыли.

Дополнительные издержки обращения - издержки, связанные с продолжением процесса производства в сфере обращения (доработка, хранение, расфасовка, сортировка, упаковка товаров - эти товары увеличивают стоимость продукции).

21. Конкуренция: сущность, формы, виды. Методы конкурентной борьбы.
Конкуренция - это борьба за ограниченные ресурсы и ограниченный объем платежеспособного спроса потребителей на доступных сегментах рынка.

Сильные стороны конкуренции

1. Она ускоряет научно-технический прогресс (НТП) и внедрение инноваций;

2. Приводит к снижению издержек производства и цен;

3. Способствует улучшению качества выпускаемой продукции;

4. Позволяет более точно учитывать потребности населения;

5. Конкуренция создаёт механизм, который решает решать три общих вопроса: что, как и для кого?

6. Ведёт к возникновению новых более совершенных форм хозяйства.

Слабые стороны конкуренции:

1. Усиливает нестабильность рынка и усиливает кризисные явления в экономике;

2. Вызывает дифференциацию субъектов хозяйствования (одни богатеют, другие разоряются);

3. Вызывает слияние и поглощение одних фирм другими;

Слияние и поглощение реализуется двумя способами:

I. Концентрация производства - за счёт собственной прибыли;

II. Централизация производства - осуществляется двумя путями:

а) На добровольных началах;

б) Принудительно (двое против третьего).

4. Способствует монополизации рынка, что объективно подрывает её конкурентные начала и дух предпринимательства.

5. Ведёт к хищническому потреблению и нерациональному использованию ресурсов.

Основные формы конкуренции

1. Внутриотраслевая;

2. Межотраслевая конкуренция (конкуренция между инвесторами за более выгодное вложение капитала);

Методы конкурентной борьбы могут быть экономическими и неэкономическими

Экономические методы включают в себя ценовую и неценовую конкуренцию.

Неценовая конкуренция - это конкуренция качества, условий продаж. 

А так же различают совершенную и несовершенную конкуренцию. И, исходя из этого, различают разные рыночные структуры.

22. Особенности рынка совершенной конкуренции.
Совершенная конкуренция - соперничество многочисленных производителей, создающих примерно одинаковые объёмы однородной продукции.

Характерные черты совершенной конкуренции:

1. Большое число мелких производителей;

2. Невозможность их влиять на цену;

3. Мобильность всех видов ресурсов и свободный доступ к ним всех производителей;

4. Свободный доступ к информации о рыночных условиях;

5. Все фирмы производят однородную продукцию;

6. Отсутствие входных барьеров (на этот рынок может прийти любой и с любым количеством продукции).

В настоящее время совершенной конкуренции в экономике развитых стран нет (не существует).

23. Особенности рынков несовершенной конкуренции. Их основные модели.
В реальной действительности существуют рынки несовершенной конкуренции. Это такие рыночные структуры, в которых не соблюдается хотя бы один из признаков совершенной конкуренции.

В настоящее время существует несколько моделей несовершенной конкуренции - это чистая (абсолютная) монополия, олигополия и монополистическая конкуренция.

Суть любой монополии (экономической, административной, естественной и т.д.) – это исключительное право обладания каким-либо преимуществом и извлечение из этого выгоды.

Признаки абсолютной (чистой) монополии:

1. Фирма является единственным продавцом товара, её границы расширены до масштаба отрасли;

2. Отсутствуют товары-заменители (субституты);

3. Выпускается однородный или уникальный продукт.

4. Контроль над ценой, объёмом производства и рыночной информацией;

5. Наличие входных и выходных барьеров в отрасли. 

Прежде всего, барьеры - это величина капитала, патенты, лицензии.

Виды монополии различаются по охвату монополизации того или иного вида производства:

1. Технологическая монополия - основана на монополизации уникальных новшеств и реализуется присвоением добавочной прибыли.

2. Экономическая монополия - связана с монополизацией какого-либо экономического ресурса. 

Например, монополия частной собственности на землю - приносит собственнику земельную ренту (первый вид монополии). Монополия на землю как на объект хозяйства - приносит собственнику дифференциальную ренту.

3. Естественные монополии - связаны с монополизацией определённых видов деятельности. В этих отраслях существование более одного производителя не целесообразно.

Например, производств электроэнергии (РАО ЕЭС), транспортировка газа и нефти (Газпром),  транспорт и связь, жилищно-коммунальные хозяйства.

4. Административная монополия - связана с монополизацией функций управления (госмонополия и ведомственная монополия).

Олигополия - это такая структура рынка несовершенной конкуренции, при которой основную массу продукций производит несколько фирм (3-5).

Как правило, олигополия существует в авиационной промышленности, автомобильной и в судостроении, сельхозмашиностроении.

Признаки олигополии:

1. Наличие нескольких (3-5) крупных фирм в отрасли и конкуренция между ними;

2. Эти фирмы производят однородную продукцию;

3. Наличие входных и выходных барьеров;

4. Жёсткая конкуренция за ресурсы;

5. Взаимозависимость рыночного поведения конкурирующих фирм, требующая согласованных действий в области контроля над ценами и доли на рынке.
Типичные модели олигополии:

1. Картели и сговоры (соглашения о ценах и объёмах выпуска продукции);

2. Лидерство в ценах (одна фирма устанавливает цену, а другие её принимают, то есть соглашаются с ней);

3. Модель с ломаной кривой спроса, предполагающая, что если фирма снизит цены, то конкуренты последуют её примеру, а если повысит - то нет;

4. Модель рыночной доли - каждый должен иметь свою долю на этом рынке.

С точки зрения производителя:

- Монополия - 1 производитель;

- Дуополия - 2 производителя;

- Олигополия - 3-5 производителей.

С точки зрения покупателя:

- Монопсония - 1 покупатель;

- Дуопсония - 2 покупателя;

- Олигопсония - 3-5 покупателей.
24. Особенности рынка монополистической конкуренции.
Монополистическая конкуренция - это такая рыночная структура, при которой несколько десятков фирм производят разнородную дифференцированную продукцию.
Отличительные признаки: 

-существует достаточно большое число фирм, что ограничивает контроль каждой над ценой, отсутствует взаимная зависимость, и тайный сговор фактически невозможен;

-продукты характеризуются реальными и мнимыми различиями и различающимися условиями их продажи;

-экономическое соперничество влечет за собой и ценовую, и неценовую конкуренцию;

-вступление в отрасль является относительно легким. Легкое вступление и массовый выход фирм вызывает тенденцию к получению ими нормальной прибыли в долговременном периоде;

-тип продукта – дифференцированный.

На практике предприниматель, действующий в условиях монополистической конкуренции, стремится к такой особой комбинации цены, продукта и стимулирующей сбыт политики, которая будет максимизировать его прибыль. Монополистическая конкуренция утверждается там, где эффективными могут быть и небольшие предприятия и особенно там, где много возможностей изменения товара (его модификации, качества, внешнего вида и т.д.)

Большинство производителей старается убедить покупателя, что их товар является уникальным в данной товарной группе (одежда, обувь, и пр.) Фирмы конкурируют, продавая дифференцированные товары. Степень дифференциации продукта в какой-то степени определяет степень монополизации рынка. Чем более однородна продукция, тем сильнее конкуренция, и, наоборот. Фирмы имеют власть над значительной частью рынка.

25. Фирма как субъект рыночной экономики.
26. Рынок труда. Особенности ценообразования на рынке труда.
На рынке труда, как и на любом другом рынке, продается и покупается рабочая сила, особенностью здесь является отсутствие в строгом смысле саморегулирования рынка на основании равновесия спроса и предложения. Часто силой, влияющей на рынок, выступают профсоюзы и государство. 

Институциональная основа - в период работорговли человек, носитель труда, рассматривался как неодушевленный предмет, теперь продается и покупается не сам рабочий, а его способность выполнять работу, в то время как сам рабочий остается полностью юридически независим от своего работодателя. 

Цена труда определяется спросом и предложением на него, как и на любом другом рынке.

В России преобладает Монопсонический (одного покупателя рынок труда) и региональные рынки. Имеет место неравномерность, неоднородность этих рынков

Рынок труда с его классическими признаками в российской экономике еще развит недостаточно. Сохраняет свои позиции госсектор, со сформировавшимися в нем принципами занятости, подходами к оплате труда и профсоюзами. Гарантий стабильности зарплаты, даже при относительно низкой зарплате, госсектор уже не дает. Негосударственный сектор экономики развивается медленно. Более высокая зарплата здесь свидетельствует не только о высоких доходах и возможностях оплачивать высококвалифицированный труд, но выступает также своеобразной компенсацией за неясность перспектив и непредсказуемость событий.
27. Рынок капитала и его структура.
Рынок капитала включает в себя:

- кредитный рынок;

- рынок ценных бумаг (РЦБ);

- валютный рынок.

Кредитный рынок и рынок ценных бумаг складывались первоначально как местные, потом как национальные, а потом превратились в мировые рынки. Валютный рынок изначально формировался как мировой рынок. 

Рынок капитала, как и любой другой рынок, характеризуется спросом, предложением и уравновешивающей их ценой (равновесной ценой). 

На кредитном рынке формируются спрос и предложение на ссудный капитал, то есть на стоимость, предоставляемую в кредит, они уравновешиваются ценой ссудного капитала (процентом).

На валютном рынке спрос и предложения уравновешиваются валютным курсом.

Спрос и предложение на ценные бумаги уравновешиваются ценой акции или выкупной ценой. 

Между тремя сегментами рынка капитала нет жёсткой стены.

Во-первых, одни и те же объекты купли-продажи могут быть элементами разных структур рынка капитала. Например, вексель (письменное обязательство) является инструментом коммерческого кредита и элементом кредитного рынка, а так же рынка ссудного капитала. Вексель же является ценной бумагой и в этом качестве является товаром на рыке ценных бумаг.

И, во-вторых, одни и те же организационные формы (банки функционируют на всех трёх составляющих финансового рынка).

28. Рынок природных ресурсов. Особенности ценообразования на рынке земли. 
Земельная рента.

Особенности, которые характеризуют рынок земли:

1. Абсолютная ограниченность данного ресурса, а поэтому и абсолютно неэластичное предложение;

2. Спрос на землю происходит от спроса на сельскохозяйственную продукцию;

3. Недвижимый характер данного ресурса;

4. Доходом от реализации данного ресурса (земли) является рента.

В общем плане экономическая рента - это доход от какого-либо ресурса, предложение которого неэластично.

Особенность: при абсолютной неэластичности предложения уровень земельной ренты определяется исключительно спросом на неё.

Чем выше кривая спроса, тем выше земельная рента. И наоборот.

Если рента устанавливается выше равновесной цены, то имеет место излишек предложения земли.

И наоборот: если рента устанавливается ниже уровня равновесной цены, то дефицит земель.

Земля является капитальным благом, которое может приносить доход в виде ренты. Покупается и продаётся право на получение регулярного дохода в виде земельной ренты.

Два способа определения цены земли

1. Земля рассматривается как капитал, приносящий доход. И рассматриваются факторы, влияющие на цену земли.

Цена земли определяется по формуле: Z = Рента (R) / Ставка процента (r).

R = 1000$, r = 10% => Z = 10000.

2. Определяет цену земли по формуле текущего дисконтирования с учётом сегодняшней стоимости будущих доходов

PV = Σ [t=1, n] (FV:(1+r)^t)

r - коэффициент дисконтирования;

n - число лет.

Дисконтирование - метод, основанный на приведении будущих доходов к их сегодняшней (текущей) стоимости.

29. Организационно-правовые формы предприятий.
Можно разделить формы организации бизнеса на две группы: закрытые и открытые – по степени их зависимости от рынка. Иначе говоря, для закрытых форм рыночная оценка не имеет большого значения, в отличие от открытых форм. К закрытым формам относятся индивидуальное предпринимательство, партнерство и закрытая корпорация, а к открытым – открытая корпорация, общество взаимопомощи, некоммерческая организация. 

Закрытые формы – общие черты

Правило принятия решений не основано на критерии максимизации рыночной стоимости фирмы.

Решения, как правило, принимаются получателями остаточных прав.Более успешны по контролю в принятии решений, в результате ассоциируются с меньшими агентскими издержками, чем  открытые формы. 

Индивидуальное частное предпринимательство (proprietorship)

Агент, принимающий решение, является единоличным получателем остаточных прав, дохода.

Предприятие, во главе которого стоит единственный человек. Все права собственности сосредоточены в одних руках. В качестве индивидуального предпринимательства обычно организовывается мелкий бизнес. 

Партнерство 
Агенты, принимающие решение, является конечными получателями остаточного дохода. Вносимая агентом доля может иметь не материальный характер. Собственность распределена между ограниченным количеством партнеров. Существует проблема ответственности за общую собственность. Если у партнерства образовались долги и один из партнеров не может погасить часть долга, приходящуюся на него то, остальные партнеры будут вынуждены оплатить и его часть долга. Количество партнеров ограничено, у каждого есть стимулы контролировать остальных. Такого рода мониторинг не требует высоких затрат от партнеров. 

Закрытая корпорация 
Агенты, принимающие решения, являются получателями остаточного дохода. Закрытая корпорация, общество с ограниченной ответственностью, основана на долевом владении. Каждый ее член обладает определенной долей корпорации, которая не может быть свободна реализована на рынке. Для закрытой корпорации действует принцип ограниченной ответственности, в соответствии с которым члены корпорации отвечают за ее деятельность в пределах своей доли, а не всего личного имущества.

Открытые формы – общие черты

Правило принятия решений описывается правилом рыночной стоимости фирмы: максимизации текущей приведенной стоимости фирмы, корпорации и т.д. Право принятия решения и получения остаточных прав разделены. 
Открытая корпорация 

 Для открытой корпорации свойственно наименьшее ограничение остаточных прав, они находятся в «общем» пользовании. То есть владельцем акции может быть любой экономический агент, акции торгуются на фондовом рынке. Соответственно, акционеры – собственники корпорации. Их может быть неограниченное количество. Интересы акционеров заключаются в максимизации текущей рыночной стоимости своего богатства, то есть своей доли владения корпорацией, следовательно, цены акций корпорации. Открытая корпорация – общество с ограниченной ответственностью, как и закрытая корпорация. Отличие заключается в том, что она основана как акционерное общество. 

Общество, основанное на взаимопомощи
Общество взаимопомощи основывается на долях, которые вносятся учредителями-участниками. Последние являются одновременно собственниками и пользователями услуг, предоставляемых обществом. В обществах, основанных  на взаимопомощи, остаточные права могут быть выкуплены.

Увеличение или уменьшение числа участников происходит согласно положениям устава общества, который принимается в момент создания общества. Как правило, у участников есть возможность забрать свою долю и выйти из общества.

30. Капитал и процент.
Капитал - это собственность, способная приносить прибыль т.е. средства производства. Капиталом не является личный утюг, но является утюг для промышленной гладки белья в прачечной.

Капиталом не может является только Личная и Общественная собственность, так как не может приносить доход.

Сущность капитала

Капитал является ключевым фактором производства. 

Существует 3 подхода при определении сущности капитала:

1. Современные экономисты отождествляют капитал только со средствами производства, функционирующими в реальном производстве, и называют его инвестиционными ресурсами (физическим капиталом);

2. Марксистский подход: капитал - это самовозрастающая стоимость;

3. Современная расширительная трактовка капитала: капитал - это любая ценность, приносящая потом доход. Сюда относят средства производства, человеческий капитал, землю. То есть, это вложения, связанные с развитием физического капитала, позволяющие индивиду получать доход.

Структура капитала

В процессе производства реальный капитал подразделяется на 2 части:

1. На основной капитал - та часть капитала, которая в процессе производства участвует целиком, но переносит свою стоимость по частям (по мере износа; это здания, сооружения, оборудование). Стоимостное выражение износа называется амортизацией основного капитала.

2. Оборотный капитал - это та часть капитала, которая в процессе производства участвует целиком и целиком входит в стоимость создаваемого товара (это сырьё, материалы, топливо, энергия). 
2.   МАКРОЭКОНОМИКА
1.  Предмет макроэкономики.
Если микроэкономика изучает экономическое поведение домохозяйств и фирм, то предметом макроэкономики является изучение функционирования экономики в целом (как единого целого).

Макроэкономика рассматривает крупные объекты, такие как Государство или отрасль народного хозяйства. Государственный или макроэкономический подход сформировался в 30-е годы, благодаря Кейнсу и Рузвельту, исходя из положения, что рыночный механизм имеет массу провалов, не может саморегулироваться и требует вмешательства в свою структуру при помощи различных инструментов макроэкономической политики, чтобы быть стабильным.

Макроэкономика изучает взаимодействие хозяйствующих субъектов и целостную систему, состоящую из единиц

Макроэкономика, кроме хозяйствующего субъекта изучает факторы, которые складываются независимо от него, на сегодняшний день наиболее важным является человеческий фактор.

Субъекты макроэкономики

-Предпринимательский сектор (бизнес)

-Государство

-Естественные монополии

-Заграница

2.  Ключевые макроэкономические проблемы.
1. Роль государства в экономике и эффективность макроэкономической политики.

2. Повышение экономической активности и измерение её результатов на уровне национально экономики (или экономики в целом);

3. Экономический рост;

4. Анализ экономических (промышленных) циклов;

5. Общий уровень безработицы и занятости;

6. Общий уровень цен;

7. Взаимосвязь и взаимозависимость национальных рынков между собой;

8. Анализ торгового (платёжного) баланса страны;

и другие проблемы.
Главные макроэкономические цели

Макроэкономика как наука и как метод государственного управления экономикой ставит перед собой конкретные цели и использует соответствующие инструменты.

Система макроэкономических целей включает в себя:

1. Достижение высокого и растущего уровня национального производства, измеряемого уровнем реального валового продукта.

2. Достижение высокой занятости при небольшой вынужденной безработице;

3. Стабильный или плавно снижающийся уровень цен;
Под инструментами макроэкономической политики понимают экономические переменные, находящиеся под контролем государства и способные воздействовать на достижение одной или нескольких макроэкономических целей. Наиболее важными макроэкономическими инструментами являются:

1. Налогово-бюджетная политика (это управление доходами, расходами);

2. Кредитно-денежная политика (через регулирование денежной массы в стране, процентных ставок и курсов валют);

Другие инструменты являются производными от первых двух:

3. Политика экономического роста;

4.  Антиинфляционная политика;

5. Внешнеэкономическая политика;

и другие.

3.  Национальная экономика и ее структура.
Национальная экономика - это исторически сложившаяся система общественного воспроизводства страны. Национальная экономика тесно связана с понятием "социально-экономическая система", так как она конкретизирует данный тип экономической системы и отражает её специфические черты, обусловленные географическим положением, её местом в международном разделении труда, культурными и историческими традициями и другими факторами.

Основу национальной экономики составляют предприятия, фирмы, организации, домашние хозяйства, объединённые в единую систему экономическими отношениями.

Структура национальной экономики:

Национальная экономика имеет воспроизводственную, отраслевую, территориальную (региональную) и функциональную структуру.

Воспроизводственная структура экономики характеризует её как единство основных сфер экономической деятельности, то есть производство, распределение, обмен и потребление (все 4 фазы). Кроме того, она позволяет в динамике проанализировать движение ресурсов и обобщающих результатов.

Отраслевая структура национальной экономики характеризует её в разрезе отраслей народного хозяйства (прежде всего, это сфера материального производства и непроизводственная сфера).

Территориальная (региональная) структура характеризует национальную экономику как совокупность регионов, входящих в данное государство. 

Функциональная структура национальной экономики состоит из трёх или четырёх  блоков (секторов), характеризующих субъекты хозяйствования в рыночном хозяйстве. Каждый из этих секторов выполняет в национальной экономике свою особую макроэкономическую функцию. 

В закрытой экономике существует три основных сектора (блока), а в открытой - четыре.

В закрытую экономику входят домохозяйства, фирмы и государство. Именно между ними происходят отношения. В открытую экономику входят домохозяйства, фирмы, государства и заграница.

В национальной экономике все субъекты хозяйствования взаимосвязаны между собой: расходы одних представляют собой доходы других. И эта модель взаимосвязи получила название "модель кругооборотов продуктов и доходов в национальной экономике".

4.  Классификация макроэкономических пропорций.
Национальная экономика любой страны характеризуется сложившимися в ней макроэкономическими пропорциями.

Макроэкономические пропорции - это количественные соотношения между различными подразделениями и сферами общественного производства, отраслями и территориально-производственными частями национальной экономики.

Виды макроэкономических пропорций:

1. Общеэкономические - это пропорции между наиболее крупными сферами национальной экономики - между производством и потреблением, между потреблением и накоплением, между сферой материального производства и непроизводственной сферой;

2. Межотраслевые пропорции - например, между промышленностью и сельским хозяйством;

3. Внутриотраслевые - пропорции между взаимосвязанными производствами внутри одной отрасли;

4. Территориальные - это общеэкономические, межотраслевые, внутриотраслевые, но рассматриваемые в пределах данной территории (данного региона);

5. Межгосударственные - это пропорции между национальными экономиками. На основе международного разделения труда (речь о специализации стран).

Макроэкономические пропорции можно так же классифицировать по форме отображения.

С точки зрения отображения это: 

1. Натурально-вещественные пропорции;

2. Стоимостные пропорции;

3. Пропорции по распределению трудовых ресурсов.

Натурально-вещественные  пропорции характеризуют соотношение между производством и потреблением отдельных видов продукции; анализ натурально-вещественных пропорций осуществляется при помощи материальных балансов (в конкретных единицах). 

Стоимостные пропорции показывают соотношения между отдельными элементами стоимости валового продукта, то есть денежной выручки и дохода в сферах материального производства и непроизводственной сферы.

Пропорции по распределению трудовых ресурсов характеризуют соотношения трудовых  ресурсов между сферами материального производства и непроизводственной сферы.

Каждая национальная экономика стремится к установлению оптимальных пропорций, обеспечивающих оптимальное удовлетворение личных и производительных потребностей человека.

С точки зрения производства оптимальные пропорции означают качественное и количественное соответствие между структурой общественного производства и структурой общественного потребления.

5.  Сущность общественного воспроизводства. Простое, расширенное, суженное.
6.  Система национальных счетов: принципы построения и элементы.
Национальная экономика складывается из совокупности отдельных, частных производств (фирм, предприятий), находящихся во взаимосвязи. Для измерения роста совокупного производства в экономике используется система национальных счетов, которая выполняет ту же функцию, что и бухгалтерский учет для отдельной фирмы. Система национальных счетов — это система взаимосвязанных статистических показателей, построенная в виде счетов и таблиц для получения общей картины экономической деятельности страны. Система национальных счетов разработана американским экономистом С. Кузнецом. С конца 60-х годов она принята ООН в качестве стандартной системы и рекомендована всем странам. Значение системы национальных счетов велико. Различные показатели, которые входят в систему национальных счетов, позволяют измерять объем производства в конкретный момент времени, раскрывать факторы, определяющие функционирование экономики, определять тенденцию экономического развития на перспективу, формировать и проводить в жизнь экономическую политику государства. Следовательно, система национальных счетов определяет состояние национальной экономики и экономическую политику, способную влиять на это состояние.

В системе национальных счетов отражены, с одной стороны, наличные ресурсы, а с другой — их использование. Она показывает равновесие совокупных операций обмена между участниками экономических отношений.

Участниками экономических отношений выступают: нефинансовые предприятия, производящие товары и услуги в целях получения денег; домашние хозяйства, функция которых — потребление; государственная и частная администрация, оказывающая услуги, не реализуемые за деньги; финансовые учреждения; агенты за пределами страны.

Участники экономических отношений ведут счета основных операций, в которых все ресурсы записаны дважды: как наличные и как используемые. В результате для большой категории операций получается равновесие — все ресурсы равны их использованию. На основе этого строится сводная макроэкономическая таблица, показывающая равновесие между различными потоками продукции, потреблением и инвестициями с позиции баланса ресурсов и их использования участниками экономических отношений.

По конкретным группам участников экономических операций ведутся свои счета следующих видов:

-счет производства — это баланс потребления сырья, материалов и услуг для производственных целей;

-счет валовой добавленной стоимости — баланс производства доходов и возмещения основного капитала через амортизацию в продукте;

-счет эксплуатации — баланс распределения добавленной стоимости между заработной платой, выплатами по социальному страхованию, косвенными налогами;

-счет распределения — баланс распределения результата эксплуатации на дивиденды;

-счет капитала — баланс финансирования инвестиций;

-финансовый счет — итоговый баланс, показывающий, кто предоставил необходимые капиталы и кому переданы излишние капиталы.

Национальная экономика обладает способностью увеличивать выпуск товаров и услуг, что выражается в росте объема производства. Показателей объема производства много, но наиболее всеохватывающим показателем объема производства национальной экономики является валовой национальный продукт (ВНП).
7.  Основные макроэкономические показатели.
Валовой национальный продукт есть совокупная рыночная стоимость всего объема конечного производства товаров и услуг в национальной экономике за один год. Он дает качественную характеристику экономического развития страны, помогает выявить тенденцию роста национального производства.

Чистый национальный продукт, национальный доход и личный доход. ВНП имеет один недостаток: в нем заложена тенденция к преувеличению текущего годового производства, так как он не предусматривает вычета той части годового производства, которая идет на замещение капитала в этом году (амортизационные отчисления). Поэтому для характеристики чистого объема производства существует такой экономический показатель, как чистый национальный продукт (ЧНП). ЧНП равен ВНП за вычетом амортизационных отчислений. ЧНП — более совершенный измеритель объема производства.

Еще один важный показатель системы национальных счетов — личный доход (ЛД). Он получается, если из НД вычесть три вида дохода, которые заработаны, но не получены людьми, и прибавить доходы, которые получены людьми, но не являются результатом их трудовой деятельности.
8.  Цикличность как форма движения рыночной экономики.
Экономика, как и природа, развивается ритмично. Ритмы в экономике выступают как циклы. Цикл характеризуется последовательностью протекания экономических процессов в определенном заданном режиме.

Виды циклов:

1. Инвестиционные циклы - свойственны строительному производству. Инвестиционный цикл включает в себя следующие фазы:

- подготовительная (накопление ресурсов),

- само строительство,

- отделочные работы,

- пуско-наладочные работы;

2. Сельскохозяйственные циклы. Здесь говорят о ритмичности двоякого рода. Во-первых, это ритмичность сезонная, а во-вторых, это биологическая ритмичность.

3. Технологические циклы. В рамках этих циклов происходит полное обновление основных фондов национальной экономики (около 20 лет).

4. Экономические (промышленные) циклы;

5. Длинные волны в экономике;

В теории длинных волн существует два направления:

1. Инвестиционный подход. Автор - Кондратьев. 

2. Инвестиционный подход, автор - Шумпетер.

Кондратьев разработал тезис о существовании нескольких равновесных состояний экономики:

1. Равновесие рыночного спроса и предложения на потребительские товары. Отклонения от этого равновесия могут быть краткосрочными и длительными. Краткосрочные устраняются моментально или путём поступления товара со складов, или путём включения резервных мощностей. 

2. Равновесие рыночного спроса на оборудование;

3. Равновесие на рынке промышленной инфраструктуры и рабочей силы (мосты, предприятия и т.д.).

По концепции Шумпетер (1938 год)длинные волны в экономике обусловлены неравномерностью процесса нововведений. Выделяя конкретные волны, он попытался совместить их периодизацию с этапами научно-технического прогресса (НТП).

В середине 90-х годов наметилась тенденция к интеграции обоих направлений длинных волн в экономике и попытка разработать общую единую теорию.

9.  Кризисы: сущность, виды, причины. 
10. Безработица: сущность, виды, причины.
Безработные - это граждане, способные и желающие трудиться, иметь рабочее место, дающее право на получение дохода. К безработным не относятся лица, не способные трудиться. Трудоспособные, но не претендующие на рабочее место, не учитываются. Бывает полная или частичная безработица.

Безработица измеряется нормой безработицы. Норма рассчитывается так:   

(количество безработных)/(рабочая сила) или  (количество безработных)/(самодеятельное население).

Причины безработицы:

Субъективная  причина безработицы - человек не хочет работать за данную заработную плату.

Объективно -  спрос на рабочую силу меньше предложения

В соответствии с классической теорией - рост населения в геометрической прогрессии, а рост богатства - в арифметической.

В соответствии с неоклассической теорией - неумелое вмешательство государства.

Формы безработицы: 

- Фрикционная. Вызывается несовершенством в техническом функционировании труда, отсутствием информации о наличии рабочих мест. Во время поиска работы; 

- Структурная. Связана с нехваткой того или иного материального ресурса, с невозможностью найти работу вследствие каких-либо особенностей, например, с целью повышения квалификации;

- Технологическая (возникает в результате замены людей машинами); 

- Скрытая. Характерна для сельского хозяйства, где излишние работники используются в производстве, в действительности требующем меньшего количества рабочей силы;

-  Сезонная. Обусловлена колебаниями в объеме производства определенных отраслей в зависимости от времени года;

-  Циклическая (связана с колебаниями объема ВНП).

Фрикционная и структурная безработица называются естественная безработица, она неизбежна.

Полная занятость - это состояние, при котором совокупная занятость является неэластичной, то есть не реагирует на увеличение эффективного спроса.

Социально-экономические последствия безработицы:
В результате безработицы растет уровень преступности

Закон Онкена: если фактический уровень безработицы повысился на 1% - общество не доберет 2-3% ВНП
11. Инфляция и ее социально-экономические последствия.
Инфляция - это снижение покупательской способности денег, их обесценение и в результате возрастания общего уровня цен. 

Раньше инфляция рассматривалась как нечто из ряда вон выходящее, связанное с войнами и кризисами. Теперь рассматривается как естественное следствие сбоев денежного механизма. 

Монетаристская формула MV=PQ (ВНП) где M - количество денег, V - скорость их обращения PQ – ВНП. Таким образом, при росте ВНП и непропорциональном повышении V, количество денег должно быть увеличено, т.е. их стоимость снижается.

Причинами инфляции может служить:

- Превышение совокупного спроса над совокупным предложением. Если экономика будет пытаться тратить больше чем она способна производить. "Слишком много денег охотится за слишком малым количеством товаров"

- Рост издержек производства или уменьшение совокупного предложения. Таким образом, повышение издержек на единицу продукции приводит к инфляции.

Инфляция издержек представляет кейнсианский вариант объяснения инфляции. Цена зависит от соотношения прироста заработной платы и производительности труда: P=KW/A, где P - цена, W- заработная плата; А - производительность труда; К - доля заработной платы в издержках производства. Инфляция предложения означает рост цен.

Инфляция бывает открытая и подавленная

Открытая инфляция выражается в росте цен. Подавленная инфляция характеризуется тем, что цены и заработная плата находятся под жестким контролем государства, а основной формой ее выражения является всеобщая нехватка товаров.

Инфляция бывает умеренная (не более 10% в год) и гиперинфляция (достигающая сотен процентов). 

Социально-экономическими последствиями инфляции является резкое перераспределение доходов между группами населения, сбережения которых были в деньгах, потерявших свою ценность, и теми,  которые в период инфляции в условиях разбалансирования темпа падения цен успели купить товары.

Особенностью Российской инфляции является то, что почти во всех случаях ее возникновения причиной инфляции было избыточное печатание денег Центробанком с целью заткнуть этими деньгами дыры в экономической политике.

12. Совокупный спрос и совокупное предложение.
Совокупный спрос представляет собой сумму всех спросов на конечные товары и услуги, предлагаемые на товарном рынке при данном уровне цен. Графически совокупный спрос выглядит так же, как и обычный спрос. 

Зависимость между уровнем цен и реальным объёмом национального производства, на которое предъявлен спрос, является обратной (или отрицательной).

Кривая спроса на отдельный товар отдельного покупателя предполагает постоянный доход у покупателя. Поэтому если цены пошли вниз (стали снижаться), то покупается больше товаров (и наоборот). Кривая совокупного спроса предполагает изменяющиеся совокупные доходы, то есть не всё увеличение дохода превращается в увеличение спроса, часть дохода идёт и на увеличение сбережений.
На совокупный спрос оказывают воздействие как ценовые факторы, так и не ценовые факторы.
К неценовым факторам относится, прежде всего, изменение потребительских расходов. На потребительские расходы влияют:

1. Благосостояние потребителя;

2. Потребительские ожидания;

3. Налоги (если налоги растут, то потребитель вынужден или уменьшить свои сбережения, или сократить текущее потребление; следовательно, сокращается потребительский спрос).

На инвестиционные расходы (на станки, оборудование) влияют:

1. Ставка процента (если ставка процента растет, то инвестиционные расходы уменьшаются, и падает совокупный спрос);

2. Ожидаемые прибыли от инвестиций;

3. Налоги (увеличение налога уменьшает прибыль);

4. Государственные расходы (совокупный спрос может вырасти за счёт государственных закупок).

Совокупное предложение представляет собой денежную величину общей суммы всех конечных товаров и услуг, предъявленных к продаже при сложившемся уровне цен.

Кривая предложения показывает реальный объем национального производства, который может быть произведён при разном уровне цен. Она включает три отрезка:
Отрезок А-В - кейнсианский.

Отрезок В-С - промежуточный.

Отрезок С-S - классический.

Кейнсианский отрезок характеризует экономику в состоянии спада, кризиса и депрессии. Материальные и трудовые ресурсы уже используются не полностью, а реальный валовый продукт меньше потенциального. Увеличение производства может быть достигнуто за счёт дополнительного увеличения ресурсов.

Классический отрезок - характеризует пиковое состояние экономики (максимальное развитие, пик в экономике) при полной занятости и оптимальной загрузки мощностей. На данной стадии увеличение цен уже не приводит к росту ВВП, так как экономика работает на полную мощность.

Промежуточный (восходящий) участок характеризует состояние экономики, при котором рост реального объёма национального производства сопровождается ростом уровня цен. 

Кроме цены на кривую совокупного предложения воздействуют и неценовые факторы, которые могут смещать кривую и вправо, и влево.

К неценовым факторам относятся:

1. Изменение производительности труда (рост производительности труда приводит к снижению издержек производства на единицу продукции, а это значит, что при прежних используемых ресурсах и производство, и предложение вырастают);
2. Изменение правовых норм (это относится к изменению налогов и субсидий, а эти изменения могут привести к изменению издержек производства и изменить совокупное предложение);

Пересечение кривых совокупного спроса и совокупного предложения определяет равновесный уровень цен и реальный объём национального производства. 

Если кривая совокупного спроса смещается влево или вправо, то это означает, что изменяется только реальный объём ВВП, цены не изменяются. Если смещение кривой совокупного предложения происходит на промежуточном участке В-С, то изменяются и реальный, и номинальный ВВП. Если кривая предложения смещается на вертикальном отрезке, то это означает рост цен, и реальный продукт остаётся без изменений.

13. Макроэкономическое равновесие.
Макроэкономическое равновесие - достижение равновесия в масштабе национальной экономики (равновесие между агрегированными показателями совокупного спроса и совокупного предложения).

В системе национального счетоводства это равновесие означает, что величина валового внутреннего продукта на всех стадиях его движения должна совпадать, то есть в производстве ВВП (как сумма валовой добавленной стоимости) = ВВП (по доходам на стадии распределения) = ВВП (как сумма рыночных сделок на стадии обмена) = ВВП (по расходам на стадии конечного потребления).

В общем виде экономическое равновесие - это соответствие между возможностями (ресурсами) и потребностями. Экономическое равновесие достигается либо посредством ограничения потребностей, либо посредством увеличения и оптимизации использования ресурсов. Достижению экономического равновесия способствует ценовой механизм. В результате колебания цен происходит выравнивание спроса и предложения, а в точке их пересечения устанавливается равновесная цена.

Экономическое равновесие через механизм цен может устанавливаться как для отдельного товара, так и в масштабе всей национальной экономики. Однако условия и методы достижения этого равновесия на разных уровнях различны.

На макроуровне принято различать частичное и общее  экономическое равновесие. Частичное экономическое равновесие - это количественное соответствие между двумя взаимосвязанными параметрами или сторонами экономики (между производством и потреблением, спросом и предложением и т.д.). Общее экономическое равновесие - это соответствие всех сфер национальной экономики (точнее, социально-экономической системы). 
14. Модели макроэкономического равновесия.
Валовый внутренний продукт представляет собой совокупность товаров и услуг, произведённых и представленных к реализации на рынке.

Установление соответствия между совокупным спросом и совокупным предложением составляет суть макроэкономического равновесия. В настоящее время существуют следующие основные модели макроэкономического равновесия:

1. Схема капиталистического воспроизводства Карла Маркса;

2. Модель "Затраты-Выпуск" Василия Леонтьева;

3. Модель Вальрасса;

4. Модель Парето;

1. Общественное воспроизводство:

4000c+1000v+1000m = 6000

Стоимость произведённых станков и т.п.

2. Предметы потребления

2000c+500v+500m=3000

В сумме 9 тысяч единиц

Главное условие макроэкономического равновесия:

1(v+m) = 2(с)

Схема расширенного воспроизводства

4000c+1000v+1000m = 6000

1500c+750v+750m=3000

Условия расширенного воспроизводства:

1. 1(v+m)>2(с)

Главное условие макроэкономического равновесия при расширенном воспроизводстве:

1. 1(v+mv+mп)=2(c+mc)

Данная модель представлена в виде таблицы, которая характеризует взаимосвязи использования продукции множества отраслей национальной экономики.

Упрощённый вид таблицы:

1 столбец: Производящие сектора

2 столбец: Потребляющие сектора (столбцы: металл, машины, топливо, с/х, труд, общий объём)

Строки таблицы:

металл - 10,65,10,5,10,100

машины - ...

топливо - ...

с/х - ...

труд - ...

общий объём производства - ...

В нашем примере 5 секторов. Чтобы произвести 100 единиц металла надо потребить 90 единиц продукции других отраслей. Это количество ??? для каждого производящего сектора в вертикальных колонках. В реальной действительности межотраслевой баланс составляется для 600-700 отраслей. Всегда выбирается наиболее оптимальный вариант производства конечной продукции. Поскольку несбалансированность производства в одном секторе неизбежно вызывает диспропорции во всех других отраслях.

Модель Л. Вальраса:
Данная модель излагается в виде систем уравнений, из которой следует, что совокупное предложение конечных продуктов в денежном выражении должно быть равно общему спросу на них как сумма доходов, привносимых всеми факторами производства их собственникам.

15. Сущность и измерение экономического роста.
16. Типы экономического роста.
17. Факторы экономического роста.
18. Социально-экономические последствия экономического роста.
19. Пределы экономического роста.
20. Макроэкономическая эффективность и ее показатели. Государственные финансы.
21. Роль государства в рыночной экономике.
22. Фиаско рынка и необходимость государственного регулирования.
Совокупность экономических проблем, которые не способен решить рынок, принято называть фиаско рынка. Вот эти проблемы:

1. Социальная дифференциация доходов между бедными и богатыми слоями общества;

2. Монополизация рынка в условиях стихийного развития;

3. Неустойчивость социально-экономического развития экономики, проявляющаяся в её цикличности;

4. Необходимость производства общественных благ (товары и услуги, которыми пользуется всё общество, а у частных лиц нет интереса в их финансировании). Примеры: национальная безопасность и национальная оборона, прогноз погоды и охрана окружающей среды, строительство железных дорог и мостов, городской транспорт, содержание государственного аппарата, бесплатное образование, обеспечение правопорядка и т.д. Общественные блага равнодоступны и неделимы. 

5. Проблема компенсации внешних или побочных отрицательных эффектов, возникающих в ходе хозяйственной деятельности.

6. Необходимость в поддержке развития приоритетных для страны отраслей, непосильных для отдельных фирм (атомная, аэрокосмическая промышленности) или фундаментальных исследований с длительным сроком окупаемости.

23. Основные функции государства в рыночной экономике.
Выделяют 3 группы функций, определяющих вмешательство государства:

1. Первая группа функций связана с обеспечением нормальных условий для функционирования рыночного хозяйства.

2. Вторая группа функций связана с решением основных социально-экономических проблем.

3. Третья группа функций связана с обеспечением стабилизации экономики.

Только в рамках этих функций государство может эффективно действовать в рыночном хозяйстве, не разрушая его.

1. Кратко по первой группе функций:

Это разработка и утверждение правовых основ (правил игры), по которым должны действоват субъекты рынка.

Примеры: 

- антимонопольное законодательство защищает конкуренцию;

- законодательство по защите прав потребителей;

- законодательство по защите прав собственности граждан;

- законодательство в области природоохранных мероприятий;

- законодательство в области труда и зарплаты;

- и т.д.

1.1 Защита конкуренции на внутреннем и внешних рынках - защита своих производителей и протекционистская политика по отношению к своим предприятиям за рубежом.

2. Социально-экономические функции государства

2.1 Политика доходов (выравнивание доходов и расходов, сглаживание социальной дифференциации населения по доходам).

2.2 Защита социально уязвимых слоёв населения путём выплаты пособий и субсидий малоимущим, безработным, инвалидам. Целью социальной политики государства является перераспределение доходов чтобы обеспечить равные права населению на достойное существование независимо от результатов хозяйственной деятельности.

2.3 Производство общественных благ - выплата пенсий, соц. страх, пособия.

2.4 Регулирование трудовых отношений между работодателями и наёмными работниками - государство определяет продолжительность рабочего дня, заработную плату.

3. Экономическая группа функций. Главная их цель - стабилизация экономики путём обеспечения занятости населения, контроля за уровнем инфляции и преодоления кризисных явлений. Стабилизация экономики достигается путём государственного регулирования экономических процессов и явлений.

Выводы:

1. Необходимость выполнения государством этих функций в рыночном хозяйстве связана с необходимостью поддержания социальной стабильности в обществе и экономической устойчивости экономического роста.

2. Возможность выполнения государством этих функций связана с наличием в экономике государственного сектора и государственной формы собственности. Во всех цивилизованных странах государственный сектор играет стабилизирующую роль в экономике. Государственный сектор экономики - это производство общественных благ, убыточные предприятия, предприятия, продукция которых имеет важное значение для национальной безопасности.

Наибольшая доля госсектора - во Франции и Швеции, а наименьшая - США и Япония.

В зависимости от степени интенсивности воздействия государства на экономику и от приоритетных задач, рассматриваемых государством, различают следующие рыночные модели экономики:

1. Англо-саксонская модель (США, Канада, Великобритания) - упор на большую свободу предпринимательства;

2. Западно-европейская (Франция, Италия, Испания, Португалия) - здесь активные государственные регулирования государсва в экономике с помощью индикативного (рекомендательного) планирования. Здесь большая доля госсектора.

3. Скандинавская (Швеция, Дания, Норвегия) - паритетность государственного и частного капитала, явно выраженная социальная направленность государственного регулирования.

4. Социально ориентированная (Германия, Австрия, Нидерланды) - подчёрнутая социальная направленность государства вмешательства в экономику, большое количество принимаемых правительством социальнх программ.

5. Японская - активное государственное регулирование в сочетании с использованием национальных традиций.

В России доля государственного сектора в объеме промышленной продукции колеблется от 10 до 70 % в зависимости от отрасли. Ниже всего - пищевой, лесной, химический, нефтехимический, а также нефтедобыча.

Выше всего - в отраслях топливноэнергетического комплекса (ТЭК), особенно в электроэнергетике (более 60%). 

В России государственный сектор - это:

- Федеральные предприятия - под прямым контролем государства (государственные унитарные предприятия, в том числе федеральные казённые предприятия - финансируются из бюджета);

- Региональные (субъекты федерации) предприятия - АО с участием государства (?);

- Муниципальные предприятия.

В зависимости от степени участия государства в уставном капитале различают: 

а) предприятия со 100% государственным контролем;

б) Обладание контрольным пакетом (50% + 1 акция);

в) Акционерное участие государства в капитале частых фирм.

24. Цели и инструменты государственного регулирования экономики.
Выделяют 2 основные формы  государственного вмешательства в экономику:

а) Прямое государственное вмешательство посредством расширения государственной собственности;

б) посредством государственного предпринимательства

в) Установление прямого контроля за предприятиями госсектора;

2. Косвенные вмешательства государства в форме государственного регулирования.

Государственное регулирования - это система мер воздействия государства на параметры развития экономики с определёнными целями.

Главные цели государственного регулирования:

1. Стимулирование экономического роста;

2. Обеспечение полной занятости;

3. Стабилизация уровня цен;

4. Стимулирование экспорта отечественных товаров;

5. Защита социальных слоёв населения.

Основные инструменты государственного регулирования

Основные инструменты налогово-бюджетной и кредитно-денежной политики. Путём манипулирования государственными доходами (налогами) и расходами, а так же путём регулирования денежной массы в обращении и ставки ссудного процента можно в зависимости от поставленных целей стимулировать развитие приортитетных областей.

Направленность воздействия этих инструментов госрегулирования зависит от фазы цикла, в котором  находится экономика.

25. Модели государственного регулирования экономики.
26. Основные направления государственного регулирования экономики.
27. Социальная политика государства.
Социально ориентированная рыночная экономика предполагает значительную деятельность государства в решении социальных проблем. Это связано с тем, что рыночная экономика не гарантирует трудящимся право на труд, стандартное благосостояние, образование, не обеспечивает социальную защиту. Поэтому возникает необходимость вмешательства государства в сферу распределения доходов путем проведения социальной политики.

В социальной сфере господствующее положение занимает государственный сектор. Расширенная соц. политика означает общедоступность соц. программ, универсальность соц. выплат. 

Ограниченная соц. политика означает сведение ее к минимуму. Соц. политика государства призвана гарантировать населению минимальный доход; социально защищать население от болезней, инвалидности, безработицы, старости; обеспечивать населением уровнем социальных услуг. Соц. политика государства реализуется через механизм государственных программ социального обеспечения и системы социальных услуг.

Важнейшей частью государственных программ социального обеспечения является социальное страхование. Другую часть государственной программы социального обеспечения составляет общественное вспомоществование. Оно финансируется их налоговых поступлений государства и направлено на поддержание дохода беднейших слоев населения независимо от их участия в трудовой деятельности и выплаты страховых взносов.

Система социальных услуг опирается на государственный сектор отраслей социальной инфраструктуры, хотя в каждой их них есть и частные предприятия.

Экономическую базу социальной политики государства составляет перераспределение индивидуальных доходов населения через государственный бюджет.

Наилучшим образом социальную политику государства в рыночной экономике отражает "шведская модель". Этот термин означает образец общественного развития, ориентир, на который можно равняться. В обобщенном виде "шведская модель" означает определенную степень обеспеченности граждан социальными услугами; активное вмешательство государства в экономику вплоть до национализации целых отраслей, а также в отношении между трудом и капиталом, осуществляемое с помощью политики обеспечения занятости и политики в области оплаты труда.

Социальные программы в Швеции рассчитаны на охват всего населения, а не на отдельные групп. Государственное образование и медицинское обслуживание доступны для всех и пр. Социальные выплаты и услуги - это право для всех, а не благотворительность для нуждающихся.
28. Бюджетно-налоговая политика государства.
Государственный бюджет – это годовой план государственных расходов и источников их финансового покрытия. Проект бюджета ежегодно обсуждается и принимается законодательным органом – парламентом страны, штата или муниципальным собранием. По завершении финансового года полномочные представители исполнительной власти отчитываются о своей деятельности по мобилизации доходов и осуществлению расходов в соответствии с принятым в предыдущем году законом о бюджете.

Государственный бюджет всегда представляет собой компромисс между основными группами носителей различных социально-экономических интересов в стране. Это компромисс между собственниками и работающими по найму по вопросам налогообложения собственности, доходов и заработной платы, по поводу бюджетных расходов на социальные цели; компромисс между общегосударственными и местными интересами; компромисс между промышленными и сельскохозяйственными районами в отношении распределения налогов и бюджетных дотаций, ориентиров государственной территориальной структурной политики; компромисс между интересами отдельных отраслей и фирм по поводу налогов и субсидий, льготных кредитов и государственных заказов, подрядов на строительство, инвестиционных премий.

В зависимости от административно-территориального устройства той или иной страны (двухступенчатого – центральное правительство и местные органы власти или трехступенчатого – центральное правительство; правительства республик, краев, областей, земель, провинций, штатов; местные органы власти) бюджеты бывают соответственно центральными, республиканскими, краевыми, областными, земельными, провинциальными и т.д.; местными. Таким образом, госбюджет представляет собой бюджет не только центрального правительства, но и совокупность бюджетов всех уровней административно-территориальных властей.

В бюджете отражается структура расходов и доходов государства. Расходы показывают направление и цели бюджетных ассигнований. По своей структуре расходные статьи бюджета подразделяются:

– на расходы по государственному управлению;

– военные расходы;

– расходы на социально-экономические цели;

– расходы на хозяйственную деятельность государства;

– расходы по осуществлению внешнеэкономической деятельности.

Доходы государственного бюджета состоят из налогов, взимаемых как центральными, так и местными органами власти; государственных займов; поступлений так называемых внебюджетных или целевых фондов. Создание внебюджетных фондов обусловлено необходимостью мобилизации крупных финансовых ресурсов для конкретных целей, прежде всего, социально-экономического характера. К их числу относятся социальное страхование, строительство дорог, охрана окружающей среды, подготовка и переподготовка рабочей силы и многое другое.

29. Налоги: сущность, виды. Кривая Лаффера.
Главной статьей бюджетных доходов являются налоги.

Под налогом, сбором, пошлиной и другими платежами понимается обязательный взнос в бюджет соответствующего уровня или во внебюджетный фонд, осуществляемый плательщиками в порядке и на условиях, определенных законодательными актами.

Совокупность взимаемых в государстве налогов, сборов, пошлин и других платежей (далее – налоги), а также форм и методов их построения образует налоговую систему. 

Объектами налогообложения являются: 

- доходы (прибыль); 

- стоимость определенных товаров; 

- отдельные виды деятельности налогоплательщиков; 

- операции с ценными бумагами; пользование природными ресурсами; 

- имущество юридических и физических лиц; 

- передача имущества; 

- добавленная стоимость произведенных товаров и услуг и другие объекты, установленные законодательными актами.

Налоги бывают двух видов. Первый вид – налоги на доходы и имущество: 

-подоходный налог с граждан; 

- налог на прибыль корпораций (фирм); 

- налог на социальное страхование и на фонд заработной платы и рабочую силу (так называемые социальные налоги, социальные взносы); 

- поимущественные налоги, в том числе налоги на собственность, включая землю и другую недвижимость;

- налоги на перевод прибыли и капитала за рубеж

 и др. 

Они взимаются с конкретного физического или юридического лица, их называют прямыми налогами.

Второй вид – налоги на товары и услуги:

- налог с оборота, который в большинстве развитых стран в настоящее время заменен налогом на добавленную стоимость;

- акцизы (налоги, прямо включаемые в цену товара или услуги);

- налоги на наследство, на сделки с недвижимостью и ценными бумагами

 и др.

Эти налоги называют косвенными. 0ни частично или полностью переносятся на цену товара или услуги.
